Страница Статусы (https://dlink.ru/ru/arts/218.html)
Дистрибьютор – обладающая широкой дилерской сетью компания, поддерживающая у себя постоянный склад по всей номенклатуре розничного оборудования и основным моделям проектного оборудования и регулярно закупающая оборудование по регулярным и проектным ценам.

Авторизованный проектный партнер – компания, специализирующаяся на проектных поставках и закупающая оборудование по проектным ценам. Для получения статуса «Авторизованный проектный партнер» в штате компании должен быть как минимум один сертифицированный технический специалист D-Link. Авторизованному проектному партнеру предлагаются специальные условия по сервисным контрактам, гарантии и защите проекта.
Авторизованный партнер - компания, активно продающая продукцию D-Link своим дилерам и конечным пользователям, работающая через дистрибьютора. Компании могут быть предоставлены особые цены для участия в тендерах.
Все авторизованные локальные партнеры, независимо от статуса, получают преимущества по следующим направлениям:
- размещение информации о компании-партнере на сайте dlink.ru 
- предоставление оборудования на тестирование
- участие в специальных акциях D-Link
- технические консультации специалистов D-Link
- участие в технических семинарах
- информационная и техническая поддержка
- маркетинговая поддержка
Страница Авторизация и проектная поддержка партнеров (https://dlink.ru/ru/arts/26.html )
Авторизационная форма партнера D-Link в России
· Авторизационная форма партнера D-Link в Беларуси
· Авторизационная форма партнера D-Link в Казахстане
· Авторизационная форма проектного партнера
· Заявка на аттестацию сотрудников
·  Заявка на авторизацию нового проекта
·  Заявка на авторизацию продолжения проекта
1. Проектная поддержка партнеров
Проектная поддержка предлагает партнерам специальные условия по закупке оборудования, гарантии, сервисным контрактам, обучению, сертификации и защите проектов. 
2. Обучение
Обучение сотрудников авторизованных партнеров включает:
  - Изучение технологий и принципов построения компьютерных сетей на базе оборудования D-Link, что позволит в дальнейшем предлагать заказчикам решения на основе оборудования компании;
 - Обучение продажам;
- Обзор оборудования производства D-Link.
Курсы, лекции и другие полезные материалы для обучения:
- Портал дистанционного обучения 
- Описание продуктов D-Link
- Библиотека D-Link
- Вебинары, примеры настроек оборудования
- Обзоры
3. Техническая служба и поддержка

Преимущество предоставления технической и покупательской поддержки в режиме 24х7.
Авторизованным партнерам компания D-Link предоставляет эксклюзивную "горячую линию" от службы технической поддержки D-Link.

Предпродажные консультации и поддержка
Предпродажные консультации и поддержка позволяют на основе потребностей клиента выбрать правильное решение. Служба технической поддержки D-Link обеспечит авторизованным партнерам:
·  Содействие в предпродажной поддержке;
·  Содействие в предпродажных консультациях, включая проектирование сетей;
·  Содействие в продаже сетевых решений.
 
4. Маркетинговая поддержка 

Бесплатная реклама 
Авторизованные партнеры D-Link публикуются на сайте компании D-Link, в баннерной и печатной рекламе, в прямых рассылках и прочее.

Бесплатные маркетинговые материалы
Компания D-Link регулярно обновляет маркетинговые, рекламные и технические материалы по продукции D-Link на русском языке и размещает их на сайте.
 
Поддержка канала
Ежемесячные рассылки Новостей D-Link и информация о продуктах.
Авторизованные партнеры ежемесячно получают сводку новостей от D-Link: объявления о новых продуктах, изменении цен; информацию о текущих маркетинговых программах, наградах и прочее.
